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Ã
éá ôïõò ðåñéóóüôåñïõò, ï Âáóßëçò
Óïýëçò åßíáé áðëÜ Ýíá áêüìç íåá-
ñü Åëëçíüðïõëï ôïõ Óßäíåú. Óôçí

êáëýôåñç ðåñßðôùóç, áõôïß ðïõ Ý÷ïõí
ðáñáêïëïõèÞóåé ôï èåáôñéêü Ýñãï ôïõ
ÁëÝîáíäñïõ Ëýêïõ “The Negotiating
Table” - ôï ïðïßï áíåâÜæåé ôï Bulldog
Theatre Company óôï ìéêñü áëëÜ öéëü-
îåíï èåáôñ’áêé ôïõ Sidetrack óôï Addi-
son Rd ôïõ ÌÜñéêâéë - èá áíáãíùñß-
óïõí óôï ðñüóùðï ôïõ åêåßíïõ ôïõ âá-
óéêïý ðñùôáãùíéóôÞ ôçò ðáñÜóôáóçò.

Áí êñßíïõìå ðÜíôùò áðü ôçí ìÝ÷ñé
ôþñá ðïñåßá ôïõ óôïí ÷þñï, ëáìâÜíï-
íôáò ìÜëéóôá õðüøçí ôéò éäéáéôåñüôçôåò
ôçò ðåñßðôùóçò ôïõ - åßíáé ìüëéò 22 åôþí
åíþ ç ðïñåßá ôïõ óôï èåáôñéêü “êïõñ-
ðÝôé” âñßóêåôáé áêüìç óôçí íçðéáêÞ ôçò
ìïñöÞ - öôÜíïõìå óôï áóöáëÝò óõìðÝ-
ñáóìá ðùò ôï ìÝëëïí ôïõ åßíáé éäéáßôå-
ñá ëáìðñü. Åí ïëßãïéò - Ýóôù êáé áí ç
Ýêöñáóç Ý÷åé ÷Üóåé ðñï êáéñïý ôçí óç-
ìáóßá ôçò ëüãù ôçò óõíå÷ïýò ÷ñÞóçò ôçò
êáé ìÜëéóôá êÜèå öïñÜ ðïõ êÜðïéï ôá-
ëÝíôï êÜíåé ôçí åìöÜíéóç ôïõ óôïí ïñß-
æïíôá - ç ðåñßðôùóç ôïõ ìðïñåß íá ÷á-
ñáêôçñéóôåß ùò ç áðüëõôç Ýêöñáóç ôïõ
ãíùóôïý “Ýíá áóôÝñé ãåííéÝôáé”.

Óïâáñüò êáé ìåôñçìÝíïò óôéò ôïðïèå-
ôÞóåéò ôïõ, ðáôÜ ãåñÜ óôá ðüäéá ôïõ, á-
ðáíôÜ ìå áöïðëéóôéêÞ - åéäéêÜ ãéá ôçí
çëéêßá ôïõ - åéëéêñßíåéá óôéò åñùôÞóåéò
ðïõ ôïõ èÝóáìå êáé äåí Ý÷åé êáíÝíá åí-
äïéáóìü - ãéáôß Üëëùóôå; - íá ðáñáäå-
êôåß ðùò ôá üíåéñá ôïõ äåí Ý÷ïõí ôáâÜ-
íé. 

ÏÂáóßëçò Óïýëçò îåêßíçóå ôçí êáñé-
Ýñá ôïõ ðñþôá ùò áèëçôÞò ôçò å-

íüñãáíçò ãõìíáóôéêÞò êáé óôçí óõíÝ-
÷åéá ùò ôåíßóôáò. Öáßíåôáé üìùò ðùò ç
èåÜ ôý÷ç åß÷å Üëëá üíåéñá õðüøéí ôçò á-
öïý êÜðïéïé áíáðÜíôå÷ïé ôñáõìáôéóìïß
áíÜãêáóáí ôïí åðßäïîï ôåíßóôá íá áöÞ-
óåé ðßóù ôïõ ôá ÁõóôñáëéáíÜ circuits
êáé ôçí æùÞ ôïõ ðåñéðëáíþìåíïõ çìé-å-
ðáããåëìáôßá êáé íá åðéóôñÝøåé óôï Óßä-
íåú, üðïõ êáé îåêßíçóå íá áó÷ïëåßôáé -
åñáóéôå÷íéêÜ óôçí áñ÷Þ - ìå ôçí õðïêñé-
ôéêÞ ôÝ÷íç.  “Óôéò áñ÷Ýò ôïõ 2007 áðï-
öÜóéóá íá ðáñáêïëïõèÞóù ìéá óåéñÜ
ìáèçìÜôùí õðïêñéôéêÞò” èõìÜôáé ï ß-
äéïò. “Óôçí áñ÷Þ ôï Ýêáíá ãéá êáèáñÜ
øõ÷áãùãéêïýò ëüãïõò. Óôçí óõíÝ÷åéá ü-
ìùò åñùôåýôçêá ôçí õðïêñéôéêÞ êáé á-
ðïöÜóéóá íá áó÷ïëçèþ ìå ôï èÝìá ðéï
óõóôçìáôéêÜ”.

Ç áðüöáóç íá áöïóéùèåß øõ÷Þ ôå êáé
óþìáôé óôçí õðïêñéôéêÞ ôÝ÷íç, äåí ðÜñ-
èçêå åí âñáóìü øõ÷Þò áëëÜ Ý÷åé ôéò ñß-
æåò óôá ðáéäéêÜ ôïõ ÷ñüíéá. ¢ëëùóôå
ðñéí áðü ôçí Üöéîç ôïõ óôçí Áõóôñáëß-
á, ï ðáôÝñáò ôïõ áó÷ïëÞèçêå óïâáñÜ
ìå ôçí ìïõóéêÞ - ðéï óõãêåêñéìÝíá ôï
ðéÜíï, ðñéí ç óêëçñÞ ðñáãìáôéêüôçôá
ôïí “êáèçëþóåé” óôï Ü÷áñï ñüëï ôïõ é-
äéïêôÞôç öñïõôáñßáò - êáé üðùò Þôáí
öõóéêü ôï ìÞëï äåí Ýðåóå êáé ðïëý ìá-
êñéÜ áðü ôçí åëéÜ. “ÐÜíôá ðßóôåõá ðùò
åß÷á ôáëÝíôï çèïðïéïý” óçìåéþíåé ãå-
ëþíôáò ï Óïýëçò. “¹ìïõí æùçñüò áðü
ðáéäß, ìå ðïëëÞ öáíôáóßá êáé creativity.
Äåí áó÷ïëÞèçêá üìùò íùñßôåñá áðëÜ
êáé ìüíï ãéáôß ðßóôåõá ðùò Þìïõí ðïëý
ìåãÜëïò ãéá êÜôé ôÝôïéï. Ìðáßíïíôáò ü-
ìùò óôçí ó÷ïëÞ óõíåéäçôïðïßçóá ðùò
áõôü êÜèå Üëëï ðáñÜ éó÷ýåé”.

Ç ðïñåßá ôïõ Âáóßëç Óïýëç óôï “óá-
íßäé” áñéèìåß ëéãüôåñï áðü äýï ÷ñüíéá.
Åßíáé ìüëéò 22 åôþí - ãÝííçìá èñÝììá
ôïõ ÌðÜíêóôáïõí, áðïöïßôçóå áðü ôï
ÊïëÝãéï ôçò Áãßáò Åõöçìßáò - Ý÷åé ü-
ìùò ðñïëÜâåé íá óçìåéþóåé óôï åíåñãç-
ôéêü ôïõ åðéôõ÷ßåò ðïõ èá æÞëåõáí áêü-
ìç êáé ðïëý ìåãáëýôåñïé ôïõ óå çëéêßá
çèïðïéïß: óõììåôï÷Þ ôüóï óå ðáñáóôÜ-

óåéò üóï êáé óåìéíÜñéá óôï Darlo The-
atre ôïõ Darlinghurst, óõììåôï÷Þ óå ðá-
ñÜóôáóç ôçò ðåñßöçìçò ó÷ïëÞò õðïêñé-
ôéêÞò ôïõ Óßäíåú NAIDA (ðñüêåéôáé ãéá
ðåéñáìáôéêÞ ðáñÜóôáóç ÷ùñßò äéÜëïãï
Þ óåíÜñéï, ìå ôï íåáñü Åëëçíüðïõëï íá
áíáëáìâÜíåé ôçí “äéåêðåñáßùóç ïýôå
ëßãï ïýôå ðïëý 20! óõíïëéêÜ äéáöïñåôé-
êþí ÷áñáêôÞñùí) êáèþò êáé óõììåôï÷Þ
óå áñêåôÜ öéëì ìéêñÞò äéáñêåßáò.
“Ðñïóðáèþ íá áðïêôÞóù üóç ðåñéóóü-
ôåñç åìðåéñßá ìðïñþ” åîçãåß ï ßäéïò.  

“The Negotiating Table”

Ðùò üìùò ðñïÝêõøå ç óõíåñãáóßá ìå
ôïí ÁëÝîáíäñï Ëýêï êáé ôï “The nego-
tiating table”; “ÌÜëëïí ôõ÷áßá” ïìïëï-
ãåß. Ï ßäéïò áíÞêåé óå êïëåêôßâá íåá-
ñþí çèïðïéþí ãíùóôÞ ìå ôçí ïíïìáóßá
“Actors Anonymous”, ç ïðïßá åéäïðïéåß
ôá ìÝëç ôçò ìÝóù çëåêôñïíéêïý ôá÷õ-
äñïìåßïõ ãéá ôõ÷üí áíáêáôáôÜîåéò óôïí
÷þñï áëëÜ êáé ãéá íÝåò èÝóåéò åñãáóß-
áò. ̧ íá áðü ôá email ðïõ Ýöôáóå óôï ç-
ëåêôñïíéêü ôá÷õäñïìåßï ôïõ Âáóßëç
Óïýëç Ýêáíå ëüãï ãéá ôéò äïêéìÝò ðïõ
ëÜìâáíáí ÷þñá óå èåáôñÜêé ôïõ ÌÜ-
ñéêâéë. “Óôçí áñ÷Þ äïêßìáóá ãéá Ýíá á-
ðü ôïõò äåõôåñåýïíôåò ñüëïõò” ïìïëï-

ãåß. “Óôçí óõíÝ÷åéá üìùò ï ðñùôáãùíé-
óôÞò ôçò ðáñÜóôáóçò áðï÷þñçóå êáé ïé
óõíôåëåóôÝò ôçò áðïöÜóéóáí íá ìïõ
ðñïôåßíïõí ôïí ñüëï”. 

Ç åðéëïãÞ ôïõ Óïýëç Ýãéíå ìåí ìå ôçí
óýìöùíç ãíþìç ôïõ ÁëÝîáíäñïõ Ëý-
êïõ, ðéóôþíåôáé äå - êáé ìÜëéóôá ó÷åäüí
åî ïëïêëÞñïõ - óôïí óêçíïèÝôç ôçò ðá-
ñÜóôáóçò. Ï Âáóßëçò Óïýëçò äåí Ý÷åé
ìÜëéóôá êáíÝíá åíäïéáóìü íá ïìïëïãÞ-
óåé ðùò ôï ìüíï ðïõ ãíþñéæå ìÝ÷ñé ðñü-
ôéíïò ãéá ôïí ÁëÝîáíäñï Ëýêï Þôáí ôï
èåáôñéêü ‘Alex and Eve’ ôï ïðïßï ï ôå-
ëåõôáßïò åß÷å áíåâÜóåé ðñéí áðü ëßãïõò
ìÞíåò. “ÈõìÜìáé ðïõ åßäá ôçí áößóá
ôçò ðáñÜóôáóçò óå óïõâëáôæßäéêï ôïõ
ÌðñÜéôïí” åîçãåß. “ÈõìÜìáé åðßóçò
ðùò ìïõ Ýêáíå åíôýðùóç ôï üíïìá ôïõ,
áëëÜ ðñÝðåé íá ðáñáäå÷ôþ ðùò äåí êá-
ôÜöåñá íá ðáñáêïëïõèÞóù ôçí ðáñÜ-
óôáóç”. 

Óôçí ðáñÜóôáóç ôïõ “The Negotiat-
ing Table” ï Óïýëçò õðïäýåôáé íåáñü
Åëëçíïáõóôñáëü óåíáñéïãñÜöï, ï ï-
ðïßïò áðïôåëåß ïõóéáóôéêÜ ôï alter ego
ôïõ ÁëÝîáíäñïõ Ëýêïõ. Ôá êïéíÜ óç-
ìåßá åðáöÞò ìåôáîý ðñùôáãùíéóôÞ êáé
óåíáñéïãñÜöïõ îåðåñíïýí ôá üñéá ôçò
äåäïìÝíçò áãÜðçò êáé ôùí äýï ãéá ôçí
õðïêñéôéêÞ, êáèþò åðßóçò êáé ôçí êïéíÞ

åëëçíéêÞ êáôáãùãÞ. Äåí ãíþñéæáí åí ï-
ëßãïéò, ðùò êáé ïé äýï îåêßíçóáí ìå ü-
íåéñá ãéá êáñéÝñá óôá ãÞðåäá áíôé-
óöáßñéóçò ðñéí óôñÝøïõí ôçí ðñïóï÷Þ
ôïõò óôá ôïõ èåÜôñïõ êáé ôçò õðïêñéôé-
êÞò ôÝ÷íçò ãåíéêüôåñá. 

Ìå ôï “The Negotiating Table” ï Ëý-
êïò åðé÷åéñåß íá ñßîåé Üðëåôï öùò óôá
âñþìéêá ðáé÷íßäéá ðïõ ìïíïðùëïýí ôï
åíäéáöÝñïí óôá ðáñáóêÞíéá, êáôáã-
ãÝëëïíôáò ïõóéáóôéêÜ ôïõò ãíùóôïýò
êáëëéôå÷íéêïýò êýêëïõò ðïõ êëåßíïõí
ôçí ðüñôá óå üëïõò åêåßíïõò ðïõ äåí
ðëçñïýí ôéò åðßóçò ãíùóôÝò ðñïûðïèÝ-
óåéò: îáíèÜ ìáëëéÜ, ãáëáíÜ ìÜôéá, ðÜ-
èïò ìå ôçí èÜëáóóá êáé ôï óÝñöéãê,
êáé ïýôù êáèåîÞò. Óå áíôßèåóç üìùò
ìå ôïí Ëýêï, ï Óïýëçò äåí Ý÷åé Ýñèåé -
ôïõëÜ÷éóôïí ìÝ÷ñé óôéãìÞò - áíôéìÝôù-
ðïò ìå ôïí ðÜíôá õðïâüóêïíôá “ñáôóé-
óìü” ôçò íôüðéáò âéïìç÷áíßáò èåÜìá-
ôïò. “Öïñþíôáò” ëïéðüí ôçí óôïëÞ ôïõ
ôáëáíôïý÷ïõ ðëçí ìïíßìùò áäéêçìÝíïõ
ãüíïõ ìåôáíáóôþí, êáëåßôáé íá éóïñ-
ñïðÞóåé áíÜìåóá óôá äéêÜ ôïõ âéþìá-
ôá êáé ôá ìçíýìáôá ðïõ åðé÷åéñåß íá
ðåñÜóåé ðñïò ôá Ýîù ï Ëýêïò. “‘¼ôáí
äéÜâáóá ôï óåíÜñéï êáé Üñ÷éóá íá êá-
ôáëáâáßíù ôá íïÞìáôá ôïõ” åîçãåß
“ðáñáôÞñçóá ðùò óôçí áñ÷Þ ï Íßêïò
åßíáé ëßãï áöåëÞò êáé äåí âëÝðåé ôï ôé
ãßíåôáé ãýñù ôïõ. Ðñüóåîá åðßóçò ðùò
åß÷áìå êáé ðïëëÜ êïéíÜ óçìåßá, ôïõëÜ-
÷éóôïí üóïí áöïñÜ ôéò åõêáéñßåò ðïõ
äåí ìðïñÝóáìå íá åêìåôáëëåõôïýìå, å-
ãþ ìå ôï ôÝíéò êáé ï Íßêïò ìå ôï óåíÜ-
ñéï ðïõ Ý÷åé ãñÜøåé. Ç ìåãÜëç äéáöï-
ñÜ åßíáé üôé óôçí ðåñßðôùóç ôïõ Íßêïõ,
êÜðïéïò Üëëïò ôïõ Ýêëåøå ôéò åõêáéñß-
åò ðïõ äéêáéùìáôéêÜ ôïõ áíÞêáí, Üñá
ìéëÜìå ãéá Üëëïõ åßäïõò óõíáéóèÞìá-
ôá. Óßãïõñá ðÜíôùò ðñüóèåóá ðïëëÜ
óôïé÷åßá áðü ôçí æùÞ ìïõ êáé åéäéêÜ á-
ðü ôçí åìðåéñßá ðïõ åß÷á ìå ôï ôÝíéò.
Ðéóôåýù ðùò ìåãáëþíïíôáò üëïé ìáò
ãéíüìáóôå ðéï óïöïß áðü ôá ëÜèç ìáò,
áëëÜ êáé ðéï ðñïåôïéìáóìÝíïé íá áíôå-
ðåîÝëèïõìå ìå ôá êáêÜ ôïõ êëÜäïõ
ìáò, áêñéâþò åðåéäÞ ôá Ý÷ïõìå æÞóåé”.

¼ðùò ï ßäéïò åîçãåß, ç ó÷Ýóç ôïõ ç-
èïðïéïý ìå ôïí åêÜóôïôå ñüëï åßíáé
áìößäñïìç: äßíåéò Ýíá êïììÜôé áðü ôïí
åáõôü óïõ, êáé ðáßñíåéò êÜôé áðü åêåß-
íï ôïõ ÷áñáêôÞñá ðïõ õðïäýåóáé. “Å-
êåßíï ðïõ Ýìáèá áðü ôïí Íßêï êáé ôï
‘The Negotiating Table’ åßíáé üôé ðñÝ-
ðåé íá åßóáé ìïíßìùò ðïëý ðñïóåêôéêüò
ìå ôá Üôïìá ôïõ êýêëïõ óïõ. Ïé êáëëé-
ôå÷íéêïß êýêëïé åßíáé ãåìÜôïé áðü ý-
ðïõëá êáé êáêüâïõëá Üôïìá, Üñá ðñÝ-
ðåé íá åßóáé óõíÝ÷åéá óå åðéöõëáêÞ”.

Ïé êáëëéôå÷íéêÝò áíçóõ÷ßåò ôïõ Âá-
óßëç Óïýëç äýóêïëá ìðïñïýí íá

êáëïõðùèïýí óôá óôåíÜ üñéá ôçò èåá-
ôñéêÞò óáíßäáò. ÁíÞóõ÷ï ðíåýìá ãáñ,
ðñéí áðü Ýíá ÷ñüíï “áíáíÝùóå” ôçí
ó÷Ýóç ôïõ ìå ôï ðéÜíï - “ðÜíôá Ýðáéæá,
ü÷é üìùò ìå éäéáßôåñç åðéôõ÷ßá” ïìïëï-
ãåß - îåêéíþíôáò ðáñÜëëçëá ìáèÞìáôá
êéèÜñáò. “¸÷ù Þäç ãñÜøåé ôá ðñþôá
ìïõ ôñáãïýäéá!” óõìðëçñþíåé ìå ðåñßó-
óéá ðåñçöÜíéá. Äåí êñýâåé ðÜíôùò ðùò
ï ðñùôáñ÷éêüò ôïõ óôü÷ïò åßíáé ç êáèé-
Ýñùóç ôïõ ùò çèïðïéüò, äçëþíïíôáò
ìÜëéóôá ðïëý åíèïõóéáóìÝíïò ìå ôéò
ðñïïðôéêÝò ðïõ áíïßãïíôáé ìðñïóôÜ
ôïõ. “ÎÝñù ôé èÝëù êáé åßìáé áðïöáóé-
óìÝíïò íá ðáëÝøù ìå üëåò ìïõ ôéò äõíÜ-
ìåéò ðñïêåéìÝíïõ íá ðñáãìáôïðïéÞóù
ôïõò óôü÷ïõò ìïõ. Áãáðþ ôï èÝáôñï áë-
ëÜ èá Þèåëá íá áó÷ïëçèþ ðåñéóóüôåñï
ìå ôïí êéíçìáôïãñÜöï”. Ãéá ðïéïí áêñé-
âþò ëüãï; ÃåëÜ. “Ãéáôß åêåß Ý÷åé ðåñéó-
óüôåñá ÷ñÞìáôá”. 
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